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Kobiety, aby sie rozwijac, czy to zawodowo, czy osobiscie, potrzebujg spotecznosci,

ktora daje im poczucie wsparcia, przynaleznosci i jednosci. Proponujemy zatem wdro-

zenie serii systematycznych spotkan (raz w miesigcu), tgczgcych w sobie 2 moduty:

(moderowane spotkanie, podczas ktdorego uczest-
niczki bedg wymieniac sie kontaktami, prezentowac
siebie i swoje potrzeby spotecznosciowe i biznesowe,
przy udziale profesjonalnego moderatora sesji ne-

tworkingowych) ok. 30 min

("miekki" warsztat ok. 60 min., majacy na celu identy-
fikowanie swoich mocnych stron, poszerzanie wiedzy
specjalistycznej, stymulowanie umiejetnosci bizne-
sowych itp. przy wykorzystywaniu réznych praktyk

szkoleniowych)



Program rozwojowy dla kobiet przedsiebiorczych zostat zaprojektowany z myslg o kom-
pleksowym wsparciu ha przestrzeni czterech kwartatow. Kazdy kwartat obejmuje trzy

istotne etapy, ktore integrujg zarowno aspekty miekkie, jak i twarde przedsiebiorczosci.

W pierwszym miesigcu kazdego kwartatu, uczestniczki biorg W drugim miesigcu program skupia sie na szkoleniach z
udziat w spotkaniu networkingowym, ktére jest rownocze- dziedziny twardych umiejetnosci przedsiebiorczych.
Snie potgczone z warsztatem z zakresu umiejetnosci miek- Uczestniczki majg okazje rozwija¢c kompetencje teoretyczne
kich. i praktyczne niezbedne do skutecznego prowadzenia firmy.

Trzeci miesigc kwartatu to czas interaktywnego wywiadu z
zaproszong goscinig, bedaca ekspertka i flagowa postacia z

dziedziny danego kwartatu.



Szkolenie Migkkie - "Budowanie Silnej Marki Osobistej" Szkolenie Twarde - "Strategie Rozwoju Biznesu z Wykorzy-
o Sesja1: "Komunikacja i Networking" -Umiejetnosci efek- staniem Marki Osobistej"
tywnej komunikacji i budowania relacji biznesowych. e Sesja1: "Zarzagdzanie Wizerunkiem Online" -Skuteczne
o Sesja 2: "Wizerunek i Personal Branding" - Kreowanie wykorzystanie medidow spotecznosciowych w budowaniu
wizerunku w biznesie zgodnego z wartosciami i celami w marki osobistej.
oparciu o modele osobowosci i potencjaty e Sesja 2: "Planowanie Kariery i Rozwoju" -Strategie diugo-

terminowego rozwoju oparte na marce osobistej.

Wywiad z Gosciem - "Historie Sukcesu i Wyzwan na Drodze do Silnej Marki"

e Sesja1:"Droga do Rozpoznawalnosci" - Inspirujgce doswiadczenia goscia zbu-
dowania marki osobistej.

e Sesja 2: "Rady dla Przedsiebiorczyn" - Praktyczne wskazowki i strategie od
doswiadczonej liderki.

e Sesja 3: "Pytania od Uczestniczek" - Interaktywna sesja Q&A z uczestniczkami.
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Szkolenie Miekkie - "Przywodztwo Zrownowazone i Ela-

styczne"

e Sesja1: "Umiejetnosci zawierania znajomosci dla Kobiet"
- Rozwdj umiejetnosci sieciowania w srodowisku bizne-
sowym.

e Sesja 2: "Elastycznos¢ w Dziataniu" - Radzenie sobie z

niepewnoscia i adaptacja do zmian.

Szkolenie Twarde - "Odwaga w Biznesie"

e Sesja1:"Ryzyko i Nagroda" - Jak podejscie do ryzyka i
zmiany moze przyniesc¢ sukces w biznesie.

e Sesja 2:"Decyzyjnosc¢ i Odwaga" - Proces podejmowania

trudnych decyzji i rozwijanie umiejetnosci odwagi.

Wywiad z Gosciem - "Przywédztwo w Dynamicznym Srodowisku Biznesowym"

e Sesja1: "Rola Przywddcy w Zmieniajgcym Sie Biznesie" - Doswiadczenia gosci-

ni z zarzgdzania w dynamicznym otoczeniu.

e Sesja 2: "Inspirujgce Historie Sukcesu" - Opowiesci o odwaznych decyzjach i

ich wptywie na rozwdj kariery.

e Sesja 3: "Pytania od Uczestniczek" - Interaktywna sesja Q&A z uczestniczkami.



3

Szkolenie Migkkie - "Sztuka Perswazji i Budowanie Relacji Szkolenie Twarde - "Nowoczesne Strategie Sprzedazy i
Zdobywajacych Klientow" Marketingu Online
e Sesja1:"Sztuka Perswazji w grupie" - opowiadanie o e Sesja1:"E-commerce i Strategie Online" - Skuteczne
swojej firmie podczas sesji networkingowej wykorzystanie kanatow online do zwiekszenia sprzedazy
o Sesja 2: "Marketing Wizerunkowy" - Jak wykorzystac¢ i komunikacji marki kanatami on-line’'owymi.
marketing do budowania pozytywnego wizerunku firmy. e Sesja 2: Nowoczesha sprzedaz oparta na typach osobo-

wosci i personalizacji komunikatow

Wywiad z Gosciem - "Sukcesy i Wyzwania w Swiecie Sprzedazy i Marketingu"

o Sesja 1: "Historia kampanii, ktéra zmienita wszystko" - opowiesci o rewolucyj-
nych kampaniach marketingowych.

o Sesja 2: "Porady od Ekspertki sprzedazy i marketingu" - Praktyczne wskazowki.

e Sesja 3: "Pytania od Uczestniczek" - Interaktywna sesja Q&A z uczestniczkami.
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Szkolenie Miekkie - "Kreatywnosc¢ i Innowacyjne Myslenie w Szkolenie Twarde - "Nowoczesne Technologie w Biznesie"
Biznesie" e Sesja1:"Sztuczna Inteligencja" - Wyjasnienie technologii
e Sesja1: "Porozmawiajmy o technologiach" - sesja networkin- i ich potencjalnych zastosowan w biznesie.
gu na temat nowoczesnych rozwigzan, ktore wdrozytysmy lub e Sesja 2: "Implementacja Nowoczesnych Rozwigzan Tech-
planujemy wdrozy¢ w projekcie nologicznych" - Praktyczne wskazdéwki z jakich progra-
e Sesja2:" Zmiany Technologiczne w mojej firmie" - przeglad mow korzystac by zaoszczedzi¢ czas i pienigdze

narzedzi i programow, ktére warto zaimplementowac.

Wywiad z Gosciem - "Innowacje, Trendy iPrzysztos¢ Technologii w Biznesie"

Sesja 1: "Najnowsze Trendy Technologiczne" - Analiza obecnych i przysztych
kierunkéw rozwoju technologicznego.

Sesja 2: "Historie Sukcesu Startupéw Technologicznych" - Inspirujgce opowie-
$cio rozwoju startupow.

Sesja 3: "Pytania od Uczestniczek" -Interaktywna sesja Q&A z uczestniczkami.



